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(Quando il rifiuto diventa risorsa

Cattelan Distributori Automatici valorizza i fondi di caffé

¥ a vocazione alla tutela
Lell’ambiente ¢ cosi pro-
fondamente radicata nel dna di
Cattelan Distributori Automa-
tici che oggil'azienda & giunta a
proporre anche un innovativo
riutilizzo dei residui della pro-
pria produzione, trasformando
i fondi di caffé in pellet. Grazie
allaccordo sviluppato con il
dipartimento di Scienze agra-
rie e ambientali dell' Universita
di Udine e Blucomb, spin-off
universitario che si occupa di
produzione e utilizzo di car-
bone vegetale, & stato possibile
studiare e capire che “i fondi
di caffé hanno, innanzitutto, la
consistenza adeguata per esse-
re trasformati in pellet’, affer-
ma lamministratore delegato
di Cda, Fabrizio Cattelan. “Da
sottolineare - specifica - che
all'interno dei fondi di caffe

non sono stati rinvenuti me-
talli pesanti e quindi, anche
grazie alle loro proprieta nu-
tritive, sono particolarmente
interessanti per lutilizzo nel
compostaggio o come fertiliz-
zanti del suolo. Inoltre, ia resa
energetica di pellet di caffé &
doppia rispetto a quella del le-
gno e si & rilevato che, se utiliz-
zati per la produzione di calore
tramite pirolisi, creano un car-
bone vegetale di grande valore
come ammendante del suolo
in agricoltura”. La soluzione al
problema degli scarti apre un
ventaglio di opportunita dav-
vero interessanti, soprattutto
perché, commenta Fabrizio
Cattelan, “permette di risolvere
in modo sostenibile la situazio-
ne, che in questo caso interessa
i fondi di caffe restituiti dai no-
stri distributori automatici, ma

Fabrizio
Cattelan,
amministratore
delegato

di Cattelan
Distributori
Automatici

rappresenta anche un valore a
livello territoriale, in quanto ri-
guarda la trasformazione di un
rifiuto, come i fondi di caffe, in
una risorsa. Grazie alle analisi
dell'Universita di Udine - pro-
segue - abbiamo scoperto la
possibilita di riutilizzare questi
materiali sia per la produzio-
ne di ammendanti del suolo,
sfruttandone gli elementi nu-
tritivi ancora presenti, che per
la ‘produzione di energia, e
stiamo quindi pensando a un
progetto integrato ai processi
gestionali, che contribuisca
ad arricchire il gia ampio pro-
gramma sostenibile intrapreso
da Cda” Tra le attivita dedicate
al tema, Fazienda ha reso ener-
geticamente autonoma la sede
centrale e pianificato l'utilizzo
della telemetria per il control-
lo dei distributori, certificando
tutti i processi e formando gli
autisti a una guida ecologi-
ca. Considerata la quantita di
fondi di caffe ritirabili dai di-
stributori automatici, Cda ha
affidato a Blucomb lo studio
di un sistema di riscaldamen-
to per un capannone in via di
ristrutturazione, situato nella
sede aziendale di Flumignano,
con lobiettivo di “integrare an-
che questa fonte energetica a
quelle sostenibili gi utilizzate”,
conclude Fabrizio Cattelan.
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In Veneto,

2 inlziative di promozione del terrﬂbﬂo
Pianeta vino: le novita al Simei -
Le scelte vincenti delle Pmi

Economla: dati positivi nell'expart

B RICERCHE / Confindustria ha studiato il peso dell innevazione sulleconomia del territorio

Tecnologia e servizi trainano |'area

Le imprese capaci di sviluppare prodotti allavanguardia realizzano il 74,4% dei ricavi totali

1; imprese Kibs, ciot'ad al-
1o contenuto di conoscen-
za, realiszzano il 744% dei
ricavi del Nordest. £ uno dei
dati significativi che emer-
gone dallo studio presentato
recenlemente sui servizi in-

novativi e tecnologici Dﬁeﬂl
dagli iscrini a C &

5i Venets, che ha pmmos
50 la ricerca, realizzata dalla
Fondazlone Nordest, su un
campione di 250 unitd, con
la collaborazione della Cassa

di risparmio del Veneto, Nel
2013 si l¢ prin-
cipali caratteristiche del mer-
cate del servizl Innovativi ¢
teenologici del Venets, si evi-
denzia nello studio in cui Sil-
via Oliva ha letio ¢ commen-

tato i numeri, Mediamente il
68,5% del fatturato reali

verso una costante relazione
«i scambio di conoscenze con
il cliente stesso. Se si analizza
il dato in base alla dimensio-
me delle. imprese, si osserva
come le pitt grandi siano in
grado di realizzare uma quo-
ta pil rilevante di fatturato
attraverss servizi standardiz-
zatl: sopra 1 20 addetti tale
percentuale raggiunge il 38,7,
sotto i 10 il 25,9, La quota di
servizi personalizzati & piit
elevata nellambito dei servizi
di ingegneria, architettura e
consulenza tecnica (76,1%),
minore: per i servizi di in-
formatica e comunicazione
(62,7%).

La quota prevalente del fat-
wrato, mediamente  I'80%,
¢ realizeata nellambito di
rapporti B2E, mentre il se-
condo cliente & rappresentato
dallamministrazione pubbli-
ca (13,2%).

Tra § clienti B2B sono le im-

iere a

imprese interpellate & che
viene realizzalo, soprattutte,
nellambito di un mercato lo-
cale: il 39,2% del ricavato ha
origine nel mercato costituite
dalla provincia di operativi-
14 e il 26,9% nella regione di
appartenenza. Semmando &
quiesta quota quella del fattu-
rato realizzato in Friuli Vene-
zia Giulia ¢ nel Trentino Alte
Adige, 51 gsserva come le im-
prese Kibs venete realizzine al
74,4% deil ricavi nel Nordest.

Allinterno
lo speciale
“made in"

prese rap-
presentare  lambito  mag-
glormente interessante per i
servizi innovativi 2 confer-
ma dell'importante  legame
esistente tra | due settori e
che rende ingiustificata, evi-
denzia Oliva, laffermazione
secondo cul lo sviluppo del
servizi debba avvenire a di-
scapito dellindustria,

11 56,4% del campione, infatti,
dichiara che i propri servizi
sono rivolti in misura prrva
lente al mani

dalle Imprese Kibs del Vene-

to & realizzato attraverso la
vendita di servizi personaliz-
zati sulle esigenze del singolo
«cliente e spesso definiti attra-

tre il 22,7% dichiara 8 avefe
come mercato di riferimento
quello delle altre imprese di
servizl. Ultimo tratto carat-
teristico del faturato delle

Fulovollé‘h:'g indus tr}ale terziario e civile

Foloveltaico in

grato su faceiate continue e semitrasparenti

Impianti eletirici civili ed industriali

Climatizzazione e solare lermico

Energie rinnavabili e geolermia

Telecamere e sistemi TVCC

{‘ﬂntmlﬂ hingas 60-250 kW &
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